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ABSTRAK 

 

Analisis Perhitungan Anggaran Penjualan pada UMKM Songket Cek Nani 

Devy Julyanti, 2021 (xv + 69 halaman) 

Email: devyjulyanti@gmail.com 

 

Dalam penulisan laporan akhir ini, penulis bertujuan untuk menganalisa dan 

menghitung penyusuan anggaran penjualan yang diterapkan di UMKM Songket 

Cek Nani yang berlokasi di Jl. Kirangga Wirasantika No. 632 RT. 015 RW. 005 

Kelurahan 30 Ilir Kecamatan Ilir Barat II Palembang. Dari laporan ini penulis 

menemukan bahwa perusahaan tidak menggunakan metode ramalan/penaksiran 

yang tepat dalam menyusun anggaran penjualannya. Penulis menyarankan pada 

perusahaan sebaiknya menggunakan metode kuadrat dalam menghitung dan 

menyusun anggaran penjualan karena bersadarkan perhitungan yang telah penulis 

lakukan terlihat bahwa metode kuadrat adalah metode yamg sesuai digunakan oleh 

UMKM Songket Cek Nani. 

 

Kata Kunci: Anggaran Penjualan, Realisasi Penjualan, Metode Ramalan 
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ABSTRACT 

 

Analysis of Sales Budget Calculation on UMKM Songket Cek Nani 

Devy Julyanti, 2021 (xv + 69 pages) 

Email: devyjulyanti@gmail.com 

 

In writing this final report, the author aims to analyze and calculate the sales 

budget depreciation applied to the UMKM Songket Cek Nani located on Jl. 

Kirangga Wirasantika No. 632 RT. 015 RW. 005 Kelurahan 30 Ilir, Ilir Barat II 

Subdistrict, Palembang. From this report, the writer finds that the company does 

not use the right forecast/estimation method in compiling its sales budget. The 

author suggests that companies should use the quadratic method in calculating and 

compiling a sales budget because based on the calculations that the author has 

done, it can be seen that the quadratic method is the appropriate method used by 

UMKM Songket Cek Nani. 

 

Keywords: Budget Sales, Sales Realization, and forecast method 
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