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MOTTO DAN PERSEMBAHAN 

 

 

“Mungkin tidak setiap hari adalah hari baik, tetapi selalu ada yang baik 

dalam setiap hari” - (Anonim) 

 

“Kemauan lebih penting dari pada kemampuan.” – (Adindatf) 
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ABSTRAK 

 

Penelitian ini dilakukan pada Pedestrian House Sudirman dengan membahasa 

masalah tentang Penerapan Promosi Dalam Meningkatkan Pendapatan. Tujuan 

dari penelitian ini yaitu untuk mengetahui peranan promosi yang sudah dilakukan 

oleh Pedestrian House Sudirman, serta mengetahui promosi yang tepat digunakan 

dalam meningkatkan pendapatan. Teknik analisis data yang digunakan dalam 

laporan ini adalah analisis deskriptif kualitatif. Data yang digunakan dalam 

laporan ini yaitu primer dan sekunder. Metode pengumpulan data yang digunakan 

yaitu wawancara dan riset kepustakaan. Hasil penelitian menunjukan bahwa 

Promosi yang digunakan berupa Periklanan, Publisitas dan Promosi Penjualan. 

Periklanan yang digunakan adalah papan nama, publisitas yang digunakan berupa 

media sosial instagram, aplikasi pesan antar gofood, grabfood dan pada promosi 

penjualan yang diberikan dalam bentuk promosi potongan harga atau discount. 

Promosi yang telah diterapkan Pedestrian House Sudirman sudah dapat 

meningkatkan pendapatan dengan terus mempertahankan kualitas dan 

menambahkan inovasi baru pada promosi yang diterapkan. 

 

Kata kunci: Promosi Pedestrian House Sudirman 
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ABSTRACT 

 

This research was conducted at Pedestrian House Sudirman by discussing the 

problem of the Application of Promotion in Increasing Income. The purpose of 

this study is to determine the role of promotion that has been carried out by 

Pedestrian House Sudirman, and to find out the right promotion used to increase 

income. The data analysis technique used in this report is descriptive qualitative 

analysis. The data used in this report are primary and secondary. Data collection 

methods used are interviews and library research. The results showed that the 

promotion used was in the form of Advertising, Publicity and Sales Promotion. 

Advertising used is a signboard, publicity used in the form of social media 

Instagram, messaging applications between gofood, grabfood and on sales 

promotions given in the form of promotional discounts or discounts. The 

promotions that have been implemented by Pedestrian House Sudirman have been 

able to increase revenue by continuously maintaining quality and adding new 

innovations to the promotions implemented. 

 

Keywords: Sudirman House Pedestrian Promotion 
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