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ABSTRAK 

 

Laporan ini membahas tentang perhitungan titik impas pada Toko Rudi 

Palembang. Tujuan dari laporan ini adalah untuk mengetahui titik impas 

penjualan pada Toko Rudi Palembang dan membantu dalam membuat 

perencanaan laba. Penulis memperoleh data untuk menyelesaikan laporan ini 

melalui metode wawancara, observasi, dokumentasi dan studi kepustakaan. 

Analisis yang penulis gunakan pada laporan akhir ini yaitu analisis data kualitatif 

dan kuantitatif. Berdasarkan kegiatan pengambilan data pada Toko Rudi 

Palembang, ditemukan bahwa dalam penjualan seragam sekolah 3 tahun terakhir 

mengalami fluktuasi penjualan. Hal ini disebabkan pandemi covid-19 sehingga 

membawa pengaruh pada penjualan Toko Rudi Palembang. Sebelumnya Toko 

Rudi tidak menggunakan perhitungan Break Even Point (BEP) dalam kegiatan 

produksi sedangkan perhitungan laba dilakukan secara konvensional. Mengingat 

pentingnya perhitungan titik impas (BEP) sebagai salah satu alat bantu dalam 

perencanaan penjualan dan perencanaan laba, maka dilakukan perhitungan BEP 

yang harus ditargetkan untuk mencapai titik impas perusahaan. Hasil perhitungan 

BEP dalam penelitian menunjukkan bahwa penjualan dengan biaya yang 

dikeluarkan sudah baik dan jika perusahaan ingin meningkatkan lagi penjualan 

sebesar 15% maka penjualan harus mencapai 2.559 pcs dengan penjualan sebesar 

Rp 204.707.118 untuk seragam putih dan sebanyak 2.498 pcs dengan penjualan 

sebesar Rp 237.266.816 untuk seragam pramuka agar dapat mencapai laba yang 

sesuai dengan yang telah ditetapkan. 

 

Kata Kunci: Break Even Point, klasifikasi biaya, perencanaan laba, penjualan, 

produksi 
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ABSTRACT 

 

 

This report discusses the calculation of the Break Even Point at Rudi Palembang 

Shop. The purpose of this report is to find out the Break Even Point of sales at 

Rudi Palembang Shop and assist in making profit planning. The author obtained 

the data to complete this report through interviews, observation, documentation 

and literature studies. The analysis that the writer uses in this final report is 

qualitative and quantitative data analysis. Based on data collection activities at 

the Rudi Palembang Shop, it was found that the sales of school uniforms in the 

last 3 years have experienced fluctuations in sales. This was due to the Covid-19 

pandemic, which had an impact on the sales of the Rudi Palembang Shop. 

Previously, Rudi Shop did not use Break Even Point (BEP) calculations in 

production activities, while profit calculations were done conventionally. Given 

the importance of calculating the break-even point (BEP) as a tool in sales 

planning and profit planning, BEP calculations are carried out which must be 

targeted to achieve the company's break-even point. The results of BEP 

calculations in this study show that sales with costs incurred are good and if the 

company wants to increase sales by 15%, then sales must reach 2,559 pcs with 

sales of IDR 204.707.118 for white uniforms and as many as 2,498 pcs with sales 

of IDR 237,266. 816 for scout uniforms in order to achieve profits according to 

what has been set. 

 

Keywords: Break Even Point, cost classification, profit planning, sales, 

production 
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