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ABSTRACT

Flies Malang is a company fashion under the responsibility of PT. Aditya
Mandiri Sejahtera which sells several products fashion such as clothes, bags,
shoes, and others. In determining the increase in sales at Flies Malang, the data
that is processed still uses microsoft excel, and the resulting information is in the
form of a transaction report which is then sent via e-mail to the manager in the
form of an excel file as a benchmark for the manager in determining whether
there is an increase in sales. However, the company considers that the process
has not been effective because it has not been properly systemized and not
everyone can see it. This makes the author want to make an application for Sales
Analysis Applications in Efforts to Evaluate Company Performance Using the
Method Exponential Smoothing As a determinant of sales targets for Malang
Flies in an effort to evaluate company performance as a determinant of sales
targets where the information can be seen by employees and the data can be
processed by supervisors and managers.

Keywords : Application, Target, Sale, Exponential Smoothing
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ABSTRAK

Flies Malang merupakan perusahaan fashion dibawah tanggung jawab PT.
Aditya Mandiri Sejahtera yang menjual beberapa produk fashion seperti pakaian,
tas, sepatu, dan lainnya. Dalam menentukan peningkatan penjualan di Flies
Malang, data yang diolah masih menggunakan microsoft excel, dan informasi
yang dihasilkan berupa laporan transaksi yang selanjutnya dikirimkan melalui e-
mail kepada manager dalam bentuk file excel sebagai tolak ukur manager dalam
menentukan apakah adanya peningkatan penjualan. Namun perusahaan menilai
proses tersebut belum efektif karena belum tersistem dengan baik dan tidak semua
orang bisa melihatnya. Hal ini membuat penulis ingin membuat Aplikasi Analisis
Penjualan dalam Upaya Evaluasi Kinerja Perusahaan Menggunakan Metode
Exponential Smoothing Sebagai Penentu Target Penjualan pada Flies Malang
dalam upaya evaluasi kinerja perusahaan sebagi penentu target penjualan dimana
informasinya dapat dilihat oleh pegawai dan data tersebut dapat diolah oleh
supervisor maupun manager.

Kata kunci : Aplikasi, Target, Penjualan, Exponential Smoothing
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