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MOTTO DAN PERSEMBAHAN 

 

 

Motto: 

 

“Allah tidak membebani seseorang melainkan sesuai dengan kesanggupannya” 

(Q.S Al-Baqarah, 2:286) 

 

 

“Maka sesungguhnya bersama kesulitan itu ada kemudahan. 

Sesungguhnya bersama kesulitan itu ada kemudahan” 

(Q.S Al-Insyirah, 94:5-6) 

 

“Orang lain ga akan paham struggle dan masa sulitnya kita, yang mereka ingin 

tahu hanya bagian success storiesnya aja. Jadi berjuanglah untuk diri sendiri 

meskipun gak akan ada yang tepuk tangan. Kelak diri kita di masa depan akan 

sangat bangga dengan apa yang kita perjuangkan hari ini. 

Jadi tetap berjuang ya” 
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ABSTRAK 

Analisis Perhitungan Anggaran Penjualan Pada PT Injoy Boga Indonesia 

Annisa Geshima Fitri, 2023 (xv + 50 Halaman) 

Email: anisa.geshima@gmail.com 

 

Dalam penulisan laporan akhir ini, penulis memilih PT Injoy Boga Indonesia yang 

usahanya bergerak di bidang penjualan es krim sebagai objek penulisan. 

Perusahaan ini beralamat di jalan Tanjung Api-api km 9. Judul laporan akhir ini 

adalah “Analisis Perhitungan Anggaran Penjualan Pada PT Injoy Boga 

Indonesia”. Metode pengumpulan data yang digunakan penulis adalah wawancara 

dan teknik observasi. Setelah melakukan wawancara dengan HRD perusahaan, 

penulis menemukan permasalahan bahwa PT Injoy Boga Indonesia tidak 

melakukan perhitungan dengan metode peramalan anggaran, PT Injoy Boga 

Indonesia menggunakan metode Jugmentad Methods (otoriter) dimana anggaran 

penjualannya ditetapkan langsung oleh manajer tanpa adanya masukan dari 

bawahan, sehingga realisasi yang terjadi di PT Injoy Boga Indonesia tidak 

terealisasi dengan anggaran yang di anggarkan perusaahaan. Berdasarkan 

permasalahan tersebut, penulis melakukan Analisis Perhitungan anggaran 

menggunakan metode Matematich agar realisasi sesuai dengan anggaran yang 

dianggarkan perusahaan. Saran yang dapat diberikan sebagai bahan pertimbangan 

dan dapat bermanfaat bagi perusahaan yaitu sebaiknya perusahaan menggunakan 

metode kuadrat karena hasil dari metode kuadrat sesuai dengan anggaran yang di 

tetapkan oleh perusahaan. 

 

Kata kunci: Anggaran Penjualan, Realisasi Penjualan, Metode Ramalan.. 
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ABSTRACT 

Sales Budget Calculation Analysis at PT Injoy Boga Indonesia 

Annisa Geshima Fitri, 2023 (xv + 50 Pages) 

Email: anisa.geshima@gmail.com 

 

In writing this final report, the author chose PT Injoy Boga Indonesia, whose 

business is engaged in selling ice cream as the object of writing. This company is 

located at Jalan Tanjung Api-api km 9. The title of this final report is "Analysis of 

Sales Budget Calculations at PT Injoy Boga Indonesia". Data collection methods 

used by the author are interviews and observation techniques. After conducting 

interviews with the company's HRD, the authors found the problem that PT Injoy 

Boga Indonesia did not perform calculations using the budget forecasting method, 

PT Injoy Boga Indonesia used the Jugmentad Methods (authoritarian) method 

where the sales budget was set directly by the manager without any input from 

subordinates, so that the realization what happened at PT Injoy Boga Indonesia 

was not realized with the company's budget. Based on these problems, the author 

performs a budget calculation analysis using the Matematich method so that the 

realization is in accordance with the company's budget. Advice that can be given 

as material for consideration and can be useful for the company is that the 

company should use the quadratic method because the results of the quadratic 

method are in accordance with the budget set by the company. 

 

Keywords: Sales Budget, Sales Realization, Forecasting Method.. 
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