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ABSTRAK 

Penerapan Metode Peramalan dalam Penyusunan Anggaran Penjualan pada  

UMKM Pempek Qirani 

Meisya Rizqi Adenina, 2023 (xv + 56 Halaman) 

E-mail: meisyarizqiadenina@gmail.com 

Laporan akhir ini disusun untuk mengetahui penerapan dari perhitungan ramalan 

penjualan berdasarkan perhitungan metode statistik serta menentukan metode yang 

paling tepat untuk diterapkan pada UMKM Pempek Qirani menggunakan 

perhitungan SKP dalam menyusun anggaran penjualan untuk produk pempek. Data 

yang digunakan dalam laporan akhir ini didapat dari perusahaan melalui wawancara 

dan dokumentasi.  Dari data yang diperoleh, UMKM Pempek Qirani belum pernah 

melakukan penyusunan anggaran penjualan. Perencanaan anggaran penjualan 

untuk periode mendatang hanya menggunakan perkiraan berdasarkan data 

penjualan periode sebelumnya. Setelah dilakukan analisis dan pembahasan, hasil 

perhitungan ramalan penjualan produk pempek berdasarkan data penjualan tahun 

2022 menggunakan metode kuadrat terkecil, metode moment, dan metode kuadratik 

menghasilkan nilai yang sama dengan nilai realisasi penjualan sehingga harus 

dilakukan perhitungan SKP untuk mengetahui metode peramalan yang paling tepat 

untuk diterapkan pada perusahaan. Dari hasil perhitungan SKP ketiga metode 

tersebut diketahui bahwa metode kuadratik menghasilkan nilai terkecil. Nilai SKP 

terkecil menunjukkan bahwa peramalan yang disusun mendekati realisasi penjualan 

yang terjadi di suatu perusahaan. Hal ini berarti bahwa metode kuadratik 

merupakan metode peramalan penjualan yang paling tepat untuk diterapkan pada 

UMKM Pempek Qirani dalam menyusun anggaran penjualan produk pempek. 

 

Kata Kunci: Metode Peramalan Penjualan, Standar Kesalahan Peramalan, 

Anggaran Penjualan 

 

mailto:meisyarizqiadenina@gmail.com


 

viii 

ABSTRACT 

Application of Forecasting Method in Compiling Sales Budget at                    

UMKM Pempek Qirani 

Meisya Rizqi Adenina, 2023 (xv + 56 Pages) 

E-mail: meisyarizqiadenina@gmail.com 

This final report is prepared to determine the application of sales forecast 

calculations based on statistical method calculations and determine the most 

appropriate method to be applied to UMKM Pempek Qirani using SKP calculations 

in compiling sales budgets for pempek products. The data used in this final report 

is obtained from the company through interviews and documentation. From the 

data obtained, UMKM Pempek Qirani have never compiled a sales budget. Sales 

budget planning for future periods uses only forecasts based on previous periods 

sales data. After analysis and discussion, the results of calculating the sales 

forecast of pempek products based on 2022 sales data using the least square 

method, moment method, and quadratic method produce a value equal to the 

realized value of sales, so SKP calculations must be carried out to find out the most 

appropriate forecasting method to be applied to the company. From the results of 

the calculation of SKP of the three methods, it is known that the quadratic method 

produces the smallest value. The smallest SKP value indicates that the forecasts 

compiled are close to the realization of sales that occur in an enterprise. This means 

that the quadratic method is the most appropriate sales forecasting method to be 

applied to UMKM Pempek Qirani in compiling the sales budget for pempek 

products. 

 

Keywords: Sales Forecasting Method, Standard Forecasting Error, Sales Budget
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