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ABSTRAK 

Analisis Perhitungan Forecasting Penjualan Filter Oli pada PT. Wahana 

Wirawan Palembang 

Bintang, 2023 ( xvii+77 Halaman) 

Email : Bintangplg19@gmail.com 

Peramalan menjadi alat bantu yang sangat penting bagi perusahaan untuk 

perencanaan yang lebih efektif dan efisien. PT. Wahana Wirawan Palembang 

merupakan perusahaan yang bergerak dibidang penjualan dan penyalur produk 

sparepart atau suku cadang mobil. Tujuan penulisan ini adalah untuk peramalan 

penjualan filter oli pada periode mendatang serta menentukan metode peramalan 

yang tepat dengan analisis perhitungan forecasting penjualan filter oli pada PT.  

Wahana Wirawan Palembang menggunakan teknik kuantitatif yaitu metode least 

square dan metode moment berdasarkan data historis penjualan selama lima tahun 

terakhir. Setelah dilakukan analisis dan pembahasan, hasil perhitungan forecasting 

penjualan yang diperoleh dengan analisis trend least square memiliki nilai yang 

lebih kecil bila dibandingkan dengan metode moment. Dalam menentukan metode 

peramalan yang paling tepat yaitu dengan menggunakan perhitungan Standar 

Kesalahan Forecasting (SKF). Dari hasil perbandingan nilai SKF dengan metode 

least square dan metode moment menunjukkan bahwa metode least square 

memiliki nilai SKF yang lebih kecil, sehingga cocok untuk diterapkan pada 

penyusunan peramalan penjualan di PT Wahana Wirawan Palembang. Nilai SKF 

yang kecil menunjukkan bahwa forecasting yang disusun tersebut mendekati 

realisasi penjualan yang akan terjadi dalam perusahaan sehingga bisa mengurangi 

ketidaktepatan peramalan. 

 

Kata Kunci : Peramalan Penjualan, Metode Least square, Metode Moment 
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ABSTRACT 

Analysis of Oil Filter Sales Forecasting Calculations at PT. Wahana Wirawan 

Palembang 

Bintang, 2023 ( xvii    Halaman) 

Email : Bintangplg19@gmail.com 

Forecasting is a very important tool for companies to plan more effectively and 

efficiently. PT. Wahana Wirawan Palembang is a company engaged in the sale 

and distribution of spare parts or car parts. The purpose of this writing is to 

forecast oil filter sales in the coming period and to determine the right forecasting 

method by analyzing oil filter sales forecasting calculations at PT. Wahana 

Wirawan Palembang using quantitative techniques, namely the least square 

method and the moment method based on historical sales data for the last five 

years. After analysis and discussion, the results of sales forecasting calculations 

obtained by trend least square analysis have a smaller value when compared to 

the moment method. In determining the most appropriate forecasting method, 

namely by using the calculation of the Standard Forecasting Error (SKF). From 

the results of the comparison of the SKF value with the least square method and 

the moment method, it shows that the least square method has a smaller SKF 

value, so it is suitable to be applied in the preparation of sales forecasting at PT 

Wahana Wirawan Palembang. A small SKF value indicates that the forecast 

prepared is close to actual sales that will occur within the company so that it can 

reduce forecasting inaccuracies. 

 

Keywords: Sales Forecasting, Least square Method, Moment Method 
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