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ABSTRAK 

 

Penerapan Forecasting Penjualan Untuk Menentukan Anggaran Produksi 

pada CV Gerai Seni Konveksi 

Wayan Ratna, 2024 (xvii+62 halaman) 

E-mail : ratnawayan332@gmail.com 

Jurusan Akuntansi Politeknik Negeri Sriwijaya 

CV Gerai Seni Konveksi merupakan perusahaan yang bergerak dibidang produksi 

pakaian atau busana dalam jumlah tertentu sesuai dengan pesanan konsumen. 

Sumber data yang digunakan dalam penyusunan laporan akhir ini adalah data 

primer dan data sekunder. Teknik pengumpulan data yang digunakan adalah 

wawancara dan dokumentasi. Berdasarkan hasil wawancara yang telah dilakukan 

didapat informasi bahwa CV Gerai Seni Konveksi belum menerapkan forecasting 

penjualan dengan menggunakan teknik kuantitatif yaitu metode least square dan 

metode moment berdasarkan data historis penjualan selama tiga tahun terakhir. 

Setelah dilakukan analisis dan pembahasan, hasil perhitungan forecasting penjualan 

yang diperoleh dengan analisis trend least square memiliki nilai yang lebih kecil 

bila dibandingkan dengan metode moment. Metode peramalan yang paling tepat 

ditentukan menggunakan perhitungan Standar Kesalahan Forecasting (SKF). Hasil 

perbandingan nilai SKF dengan metode least square dan metode moment 

menunjukkan bahwa metode least square memiliki nilai SKF yang lebih kecil, 

sehingga cocok untuk diterapkan pada penyusunan peramalan penjualan di CV 

Gerai Seni Konveksi. Nilai SKF yang kecil menunjukkan bahwa forecasting yang 

disusun mendekati realisasi penjualan yang akan terjadi dalam perusahaan sehingga 

dapat meminimalisir ketidaktepatan peramalan.  

 

Kata Kunci : Forecasting Penjualan, Metode Least Square, Metode Moment 
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ABSTRACT 

 

Application  of Sales Forecasting to Determine Production Budget on CV Gerai 

Seni Konveksi 

Wayan Ratna, 2024 (xvii+62 pages) 

E-mail : ratnawayan332@gmail.com 

Department of Accounting, Sriwijaya State Polytechnic 

CV Gerai Seni Konveksi is a company engaged in the production of clothing or 

fashion in certain quantities according to consumer orders. The data sources used 

in the preparation of this final report are primary data and secondary data. The 

data collection techniques used are interviews and documentation. Based on the 

results of the interviews that have been conducted, information has been obtained 

that CV Gerai Seni Konveksi has not implemented  sales forecasting using 

quantitative techniques, namely the least square  method and the moment method  

based on historical sales data for the last three years. After analysis and discussion, 

the results of  sales forecasting calculations obtained by trend analysis least square 

have a smaller value when compared to the moment method. The most appropriate 

forecasting method is determined using the Standard Forecasting  Error (SKF) 

calculation. The results of the comparison of SKF values with the least square  

method and the moment method  show that the least square  method has a smaller 

SKF value, so it is suitable for application in the preparation of sales forecasting 

in CV Gerai Seni Konveksi. The small SKF value shows that  the forecast prepared 

is close to the realization of sales that will occur in the company so that it can 

minimize forecast inaccuracy.  

 

Keywords: Sales Forecasting, Least Square Method, Moment Method 
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