BAB V

KESIMPULAN DAN SARAN

Bab penutup pada laporan akhir ini memainkan peran vital dalam
menyimpulkan temuan dan analisis yang telah dijabarkan sebelumnya. Dalam bab
ini, penulis akan merangkum hasil evaluasi Kkinerja perusahaan serta
mengidentifikasi tantangan dan peluang yang relevan. Selain itu, saran-saran yang
diberikan akan menjadi panduan strategis bagi perusahaan dalam mengambil
keputusan ke depan, termasuk dalam penyusunan anggaran penjualan yang sesuai
dengan kondisi dan tujuan perusahaan. Pentingnya bab ini adalah untuk
memastikan bahwa semua informasi yang disampaikan tidak hanya
menggambarkan kondisi saat ini tetapi juga memberikan arah yang jelas bagi
manajemen dalam merencanakan langkah-langkah mendatang untuk mencapai

tujuan perusahaan secara efektif dan efisien.

5.1 Kesimpulan
Berdasarkan pembahasan pada bab sebelumnya penulis menyimpulkan
bahwa:

1. Berdasarkan perhitungan ramalan penjualan pada UMKM Tempe Mendoan
Ngapak dengan menggunakan metode (Least Square) dapat disimpulkan
bahwa dengan menggunakan metode (Least square) itu belum efektif untuk
digunakan karena tidak bisa menangani kompleksitas dan variabilitas tinggi
dalam penjualan, serta seringkali overfit data historis, sehingga kurang
akurat untuk prediksi masa depan..

2. Berdasarkan perhitungan ramalan penjualan pada UMKM Tempe Mendoan
Ngapak dengan menggunakan metode ( moment ) dapat disimpulkan bahwa
dengan menggunakan metode ( moment ) juga belum efektif untuk
digunakan karna hasil dari metode ( least square dan moment ) di dapatkan

ramalan penjualan yang sama.
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3. dan metode (Parabola Kuadrat) yang dilakukan oleh penulis pada bab
sebelumnya dapat disimpulkan bahwa dengan menggunakan metode
parabola kuadrat didapatkan hasil yang berbeda dari kedua metode tersebut
dan lebih efektif untuk digunakan menyusun anggaran penjualan pada
UMKM Tempe Mendoan Ngapak.

4. Berdasarkan hasil penyusunan anggaran penjualan pada UMKM Tempe
Mendoan Ngapak dengan metode Parabola Kuadrat diketahui bahwa pada
tahun 2024 anggaran penjualan untuk produk Tempe Mendoan sebesar
Rp1.098.920.000.

5.2 Saran

Berdasarkan kesimpulan yang penulis berikan, maka penulis memberikan
saran yang kiranya dapat membantu perusahaan dalam menyusun anggaran
penjualan tahun berikutnya. Adapun saran yang dapat penulis berikan kepada
UMKM Tempe Mendoan Ngapak, yaitu:

1. Untuk dapat menyusun anggaran penjualan secara optimal maka UMKM
Tempe Mendoan Ngapak perlu melakukan perhitungan ramalan penjualan
dengan menggunakan metode garis lengkung (Parabola Kuadrat). Karena
nilai perhitungan dengan menggunakan metode Parabola Kuadrat hasilnya
realistis atau sama dengan nilai realisasi penjualan yang terjadi.

2. Sebaiknya penyusunan anggaran penjualan pada perusahaan menggunakan
metode garis lengkung (Parabola Kuadrat), untuk dapat diketahui berapa
banyak penjualan pada periode berikutnya. Penyusunan anggaran penjualan
dapat dibuat pertahun, pertriwulan, atau bahkan perbulan. Dengan adanya
anggaran penjualan, perusahaan dapat membuat perencanaan penjualan

yang lebih akurat.
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