
PENGARUH HARGA TERHADAP KEPUTUSAN PEMBELIAN

GOLDEN ESTATE PADA PT BAGUS UTAMA KARYA PALEMBANG

LAPORAN AKHIR

Disusun Untuk Memenuhi Sebagian Syarat Menyelesaikan Pendidikan
Diploma III Jurusan Administrasi Bisnis

Politeknik Negeri Sriwijaya

Oleh:

Edwar Sinaga
0612 3060 0507

POLITEKNIK NEGERI SRIWIJAYA
PALEMBANG

2015









v

MOTTO DAN PERSEMBAHAN

“Janganlah Hatimu Iri Kepada Orang-Orang Yang Berdosa Tetapi

Takutlah Akan Tuhan Senantiasa. Karena Masa Depan Sungguh Ada, Dan

Harapanmu Tidak Akan Hilang.”

(Amsal 23: 17-18)

“Setiap Ada Usaha Pasti Akan Ada Hasil, Berusahalah Semampunya

Tuhan Akan Melihat Setiap Usaha Yang Dilakukan Dan Memberikan Yang

Terbaik Dari Yang Terbaik.”

(penulis)

Penulis mempersembahkan kepada:

Kedua orangtua tercinta

Saudara-saudaraku tersayang

Sahabat-sahabat ku

Teman Seperjuangan 6NC

Almamater tercinta



vi

KATA PENGANTAR

Puji dan syukur penulis panjatkan kepada Tuhan Yang Maha Esa. yang

telah melimpahkan rahmat dan karunia-Nya sehingga penulis dapat

menyelesaikan Laporan Akhir yang berjudul “Pengaruh Harga Terhadap

Keputusan Pembelian Golden Estate Pada PT Bagus Utama Karya

Palembang” ini tepat pada waktunya.  Penyusunan Laporan Akhir  ini merupakan

salah satu syarat untuk menyelesaikan studi dan mendapatkan gelar Diploma III

pada Jurusan Administrasi Bisnis Politeknik Negeri Sriwijaya Palembang.

Dalam penulisan Laporan Akhir ini, penulis membahas tentang bagaimana

pengaruh harga terhadap keputusan pembelian golden estate. Selain itu ada pula

masalah-masalah yang ditemui dalam menetapkan harga jual rumah serta upaya-

upaya yang dilakukan agar volume penjualan golden estate sesuai dengan yang

diharapkan.

Penulis menyadari sepenuhnya bahwa masih banyak terdapat kekurangan

dalam penyajiannya. Hal ini disebabkan karena terbatasnya kemampuan,

pengetahuan dan pengalaman penulis, serta banyaknya hambatan yang dialami.

Maka dari itu, penulis mengharapkan kritik dan saran yang bersifat membangun

dari pembaca sekalian demi kesempurnaan Laporan Akhir ini.

Akhirnya penulis berharap mudah-mudahan Laporan Akhir ini dapat

bermanfaat bagi kita semua.  Amin.

Palembang,   Juni 2015

Penulis



vii

UCAPAN TERIMA KASIH

Segala Puji dan Syukur Penulis ucapakan kepada Tuhan Yang Maha Esa,

yang telah memberikan rahmat dan karunia-Nya sehingga penulis dapat

menyelesaikan Laporan Akhir ini dengan baik.  Proses penyelesaian Laporan

Akhir ini, penulis banyak mendapatkan bimbingan, petunjuk, dan masukan dari

berbagai pihak yang tidak ternilai harganya.  Maka dalam kesempatan ini, penulis

dengan kerendahan hati ingin mengucapkan banyak terima kasih kepada pihak-

pihak yang telah membantu dalam penyusunan Laporan Akhir ini kepada:

1.  Bapak RD. Kusumanto, S.T., M.M.  Selaku Direktur Politeknik Negeri

Sriwijaya.

2. Bapak Hendra Sastrawinata, S.E., M.M.  Selaku Ketua Jurusan

Administrasi Bisnis Politeknik Negeri Sriwijaya.

3. Bapak Heri Setiawan, S.E., MAB.  Selaku Sekretaris Jurusan Administrasi

Bisnis Politeknik Negeri Sriwijaya.

4. Bapak L. Suhairi Hazisma, S.E., M.Si.  Selaku pembimbing I yang telah

banyak memberikan bimbingan, petunjuk dan masukan dalam

menyelesaikan Laporan Akhir ini.

5. Ibu Yusleli Herawati, S.E., M.M.  Selaku pembimbing II yang telah

banyak memberikan bimbingan, petunjuk dan masukan dalam

menyelesaikan Laporan Akhir ini.

6. Seluruh Dosen dan Staff Administrasi jurusan Administrasi Bisnis

Politeknik Negeri Sriwijaya.

7. Ibu Nina Muthamainnah, S.E.  Selaku Kabag. Administrasi yang telah

membantu dalam pengumpulan data yang diperlukan penulis dalam

menyelesaikan Laporan Akhir ini.

8. Kedua orang tua yang selalu mendoakan, memberikan dukungan,

perhatian yang terbaik.

9. Saudara-saudara ku yang selalu memberikan dukungan dan dorongan

sampai selesainya penulisan Laporan Akhir ini.



viii

10. Teman-teman seperjungan kelas 6NC, yang telah memberikan semangat,

kehangatan, dan kebersamaan selama 3 tahun di Jurusan Administrasi

Bisnis Politeknik Negeri Sriwijaya Palembang.

11. Teman-teman seluruh semester 6 jurusan Administrasi Bisnis.

12. Seluruh pihak yang telah membantu, baik secara langsung maupun tidak

langsung dalam penyelesaian Laporan Akhir ini.

Akhir kata penulis mengucapkan terima kasih banyak pada semua pihak

yang telah memberikan bantuan dan bimbingan kepada penulis, semoga Tuhan

Yang Maha Esa membalas semua kebaikan yang telah diberikan dan semoga kita

selalu mendapatkan perlindungan-Nya.  Amin.

Palembang,      Juni 2015

Penulis



ix

ABSTRAK

Tujuan dari laporan akhir ini adalah untuk mengetahui seberapa besar pengaruh
harga terhadap keputusan pembelian golden estate PT Bagus Utama Karya
Palembang.  PT Bagus Utama Karya Palembang terletak di jalan Kolonel H.
Burlian km 9,5 komplek kelapa gading center blok 4c4d Palembang.  Penulis
ingin mengetahui sejauh manakah pengaruh harga terhadap keputusan pembelian
golden estate dan usaha-usaha yang dilakukan untuk meningkatkan volume
penjualan, dimana volume penjualan ini didapat melalui faktor-faktor dari
keputusan pembelian.  Untuk mengetahui pengaruh tersebut penulis menyebarkan
kuesioner ke 48 responden, responden ini adalah konsumen yang telah membeli
rumah di perumahan golden estate.  Hasil data itu akan diolah dengan
menggunakan analisis regresi sederhana.  Penulis mendapatkan hasil bahwa angka
R square sebesar 40,5 persen, artinya adalah besar pengaruh harga terhadap
keputusan pembelian adalah sebesar 40,5 persen.  Perusahaan sebaiknya
menetapkan harga jangan relatif tinggi melainkan sesuai dengan daya beli
konsumen dan mengalokasikan dana tipe 90 untuk pembangunan rumah tipe 45
dan 70 dikarenakan kedua tipe itulah yang paling banyak terjual sehingga
mendapatkan keuntungan sesuai dengan yang diharapkan.
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ABSTRACT

The purpose of this final report is to determine how much the effect of the
pricetowards the purchasing decision in Golden Estate of PT Bagus Utama Karya
Palembang.  PT Bagus Utama Karya Palembang is located at Kolonel H. Burlian
km 9,5 Komplek Kelapa Gading Center blok 4c4d.  The writer wanted to know
the extent of the effect of the price towards the purchasing decision in Golden
Estate and the efforts was being made to increase the sales volume, which the
sales volume is obtained through the factors of purchasing decisions.  To know
that effect, the writer was distributing questionnaires to 48 respondents where
respondents as the consumers who had bought a house in the housing Golden
Estate.  The results of the data processed by using simple regression analysis.  The
writer obtain that the number of R squareis 40,5 percent, it means that influence
of the prices towards purchasing decisionis 40,5 percent. The company should set
the prices relatively high but according to the purchasing power of consumers and
allocate funds of type 90 construction for the construction of houses type 45 and
70 due that two types of house are most sold to benefit as expected.

Keywords:  Price, Purchasing Decision, Final Report
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