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ABSTRAK 

 

Penerapan Forecasting Penjualan untuk Menentukan Anggaran Produksi 

pada CV Panca Konveksi 

Oky Rahmad Rizky, 2026 (xii + 50 halaman) 

Akuntansi, Politeknik Negeri Sriwijaya 

Email : okyrahmadrizky@gmail.com 

 

Penelitian ini bertujuan untuk menerapkan metode forecasting penjualan sebagai 

dasar dalam menentukan anggaran produksi pada CV Panca Konveksi. Penelitian 

ini dilatarbelakangi oleh kondisi penjualan perusahaan yang mengalami fluktuasi 

dari tahun ke tahun sehingga perusahaan mengalami kesulitan dalam 

memperkirakan jumlah produksi yang harus direncanakan. Akibatnya, perusahaan 

berisiko mengalami kelebihan maupun kekurangan produksi yang dapat 

memengaruhi efisiensi biaya serta kemampuan dalam memenuhi permintaan 

konsumen. Oleh karena itu, diperlukan penerapan forecasting penjualan agar 

anggaran produksi dapat disusun secara lebih tepat.Metode penelitian yang 

digunakan adalah metode deskriptif kuantitatif dengan pendekatan studi kasus. 

Data yang digunakan berupa data penjualan historis CV Panca Konveksi periode 

2023–2025 yang diperoleh melalui observasi, wawancara, dan dokumentasi. 

Selanjutnya, data dianalisis menggunakan metode forecasting penjualan untuk 

memperoleh estimasi penjualan periode berikutnya yang kemudian dijadikan dasar 

dalam menentukan anggaran produksi perusahaan.Hasil penelitian menunjukkan 

bahwa penerapan forecasting penjualan mampu menghasilkan estimasi penjualan 

yang dapat digunakan sebagai dasar dalam menentukan anggaran produksi secara 

lebih terencana. Dengan adanya anggaran produksi yang didasarkan pada hasil 

forecasting, perusahaan dapat memperkirakan jumlah produk yang harus 

diproduksi sesuai dengan kebutuhan pasar, mengoptimalkan penggunaan sumber 

daya, mengurangi risiko kelebihan maupun kekurangan produksi, serta mendukung 

pengambilan keputusan yang lebih efektif. 

 

 

Kata kunci: Sales Forecasting, Anggaran Produksi, Perencanaan Produksi. 
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ABSTRACT 

 

Application of Sales Forecasting to Determine Production Budget at CV Panca 

Konveksi 

Oky Rahmad Rizky, 2026 (xii + 50 pages) 

Accounting, Sriwijaya State Polytechnic 

Email : okyrahmadrizky@gmail.com 

 

This study aims to apply sales forecasting as a basis for determining the production 

budget at CV Panca Konveksi. The study was motivated by fluctuations in the 

company's sales from year to year, making it difficult to estimate the appropriate 

production quantity. As a result, the company is at risk of overproduction or 

underproduction, which may affect cost efficiency and its ability to meet customer 

demand. Therefore, the application of sales forecasting is needed to determine a 

more accurate production budget. This research employed a quantitative 

descriptive method with a case study approach. The data used consisted of the 

historical sales data of CV Panca Konveksi for the 2023–2025 period, which were 

collected through observation, interviews, and documentation. The data were then 

analyzed using a sales forecasting method to estimate future sales, and the 

forecasting results were used as the basis for determining the company's production 

budget. The results of this study indicate that the application of sales forecasting 

provides reliable sales estimates that can be used as a basis for determining the 

production budget more effectively. By preparing the production budget based on 

forecasting results, the company is able to estimate the required production volume 

according to market demand, optimize the utilization of resources, reduce the risk 

of overproduction and underproduction, and support more effective managerial 

decision-making. 

 

 

Keywords: Sales Forecasting, Production Budget, Production Planning.
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