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ABSTRAK 

Penyusunan Anggaran Penjualan Dengan Metode Least Square, Metode 

Moment, dan Metode Parabola Kuadrat Untuk Meningkatkan Efektivitas 

Perencanaan Laba Jangka Pendek Pada CV Putra Tunggal Jaya Palembang 

Angelika Putri Br Tarigan, 2026 (xiv + 55 halaman) 

Jurusan Akuntansi 

Email: tariganangelika@gmail.com 
 

Tujuan dari laporan akhir ini adalah untuk menyusun anggaran penjulan 

menggunakan tiga metode yaitu least square, moment, dan parabola kuadrat dan 

menyusun anggaran penjualan dengan metode yang tepat yaitu metode parabola 

kuadrat pada CV Putra Tunggal Jaya Palembang untuk tahun 2026. Metode 

pengumpulan data yang digunakan adalah wawancara dan dokumentasi. Data 

yang digunakan adalah data primer yaitu hasil wawancara dan data skunder 

meliputi data penjualan selama tiga tahun, dan gambaran umum perusahaan. Hasil 

perhitungan data penjualan dengan metode parabola quadrat yaitu sebesar 

Rp953.850.000 dengan jumlah penjualan 6.359. 

 

Kata kunci: menyusun anggaran penjualan, metode least square, moment, dan 

parabola kuadrat,menyusun anggaran penjualan dengan metode yang tepat. 
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ABSTRACT 

 

Sales Budgeting Using the Least Squares Method, the Moments Method, and 

the Quadratic Parabola Method to Improve the Effectiveness of Short-Term 

Profit Planning at CV Putra Tunggal Jaya in Palembang 

 

Angelika Putri Br Tarigan, 2026 (xiv+ 55 Pages) 

Department of Accounting 

Email: tariganangelika@gmail.com 
 

The aim of this final report is to draw up a sales forecast using three 

methods least squares, moments and the quadratic parabola and to formulate a 

sales forecast using the most appropriate method, namely the quadratic parabola 

method, for CV Putra Tunggal Jaya Palembang for the year 2026. The data 

collection methods used were interviews and documentation. The data used 

consists of primary data namely, interview results and secondary data, 

comprising three years’ worth of sales figures and a general overview of the 

company. The sales forecast calculated using the quadratic parabola method 

amounts to Rp953,850,000, with a sales volume of 6,359. 

 

Keywords: drawing up a sales budget, the least squares method, moments, and 

quadratic parabolas; drawing up a sales budget using the appropriate method. 

mailto:tariganangelika@gmail.com
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