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ABSTRACT 

 

The title of this final report is “The Calculation of BEP (Break Even Point) 

Product of Kusen Pintu and Daun Jendela on Depot Al Qiswah Palembang.  The 

purpose of this research is to know the exact BEP in unit and rupiah which has to 

be done by Depot Al Qiswah in attaining the minimum sales volume restrictions. 

Based on data that were collected by the author from the observation, research 

libraries and direct interviews that had been done, the author found some 

problems such as Depot Al Qiswah didn’t  know the cost of good manufactured, 

the cost of good sold of each product, mark up pricing, and there was also the 

reduction of sales of Daun Jendela.  After done the calculation results show that 

the cost of goods production and cost of goods sold for Kusen  Pintu is Rp  

223.903,-/unit, and production cost of goods and cost of goods sold for Daun 

Jendela is Rp 296.695,-/unit. The exact sale price and in accordance with the 

expected gains of 15% so that the selling price to Kusen Pintu is Rp 257.489,- and 

selling price of Daun Jendela is Rp 341.199,- BEP (Break Even Point) for the 

entire product is Rp-363.439.130,-.  Based on those results, the author suggested 

to Depot Al Qiswah to do the calculation of cost of goods manufactured, cost of 

goods sold, mark up pricing and to use the break even point analysis, so that 

Depot Al Qiswah can determine minimum sales that has to do and maintain to 

gain the expected profit for the next year. 

 

  

Keywords:  break even point, cost of good manufactured, cost of good sold, mark 

up pricing. 
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ABSTRAK 

 

Laporan akhir ini penulis mengambil judul “Perhitungan BEP (Break Even Point) 

Produk Kusen Pintu dan Daun Jendela pada Depot Al Qiswah Palembang.  

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui Break Even Point (BEP) yang 

tepat dalam unit dan rupiah yang harus dilakukan Depot Al Qiswah dalam 

mencapai batasan minimum volume penjualannya.  Berdasarkan data yang 

dikumpulkan oleh penulis dari pengamatan, riset kepustakaan dan wawancara 

langsung yang telah dilakukan, penulis menemukan beberapa masalah, seperti 

Depot Al Qiswah belum mengetahui harga pokok produksi, harga pokok 

penjualan setiap produk, mark up harga, dan juga ada keturunan volume penjualan 

pada produk daun jendela.  Setelah dilakukan perhitungan hasilnya menunjukkan 

bahwa harga pokok produksi dan harga pokok penjualan untuk kusen pintu 

sebesar Rp 223.903,-/unit, dan harga pokok produksi dan harga pokok penjualan 

untuk daun jendela  sebesar Rp 296.695,-/unit.  Harga jual yang tepat dan sesuai 

dengan keuntungan yang diharapkan sebesar 15% sehingga harga jual untuk 

kusen pintu sebesar Rp 257.489,- dan harga jual daun jendela sebesar Rp 

341.199,-.  BEP (Break Even Point) untuk seluruh produk sebesar Rp 

363.439.130,-, Berdasarkan hasil tersebut, penulis menyarankan untuk Depot Al 

Qiswah melakukan perhitungan harga pokok produksi, harga pokok penjualan, 

mark up harga dan menggunakan analisis titik impas, sehingga Depot Al Qiswah 

dapat menentukan minimum penjualan berapa yang harus dilakukan dan 

dipertahankan supaya memperoleh keuntungan yang diharapkan untuk tahun 

berikutnya. 

 

 

Kata kunci: break even point, harga pokok produksi, harga pokok penjualan, 

mark up harga.   
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