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ABSTRAK 

 

 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui pengaruh harga jual terhadap volume 

penjualan mebel pada CV Amami Prima Putra Palembang. Manfaat dari 

penelitian ini adalah agar perusahaan bisa menganalisis pengaruh harga jual 

terhadap volume penjualan sehingga produk yang diproduksi bisa diminati semua 

kalangan dari seri kualitas dan harga sehingga hal tersebut dapat meningkatkan 

keuntungan perusahaan. Data yang digunakan dalam penelitian ini diperoleh dari 

data primer yaitu data yang diperoleh dari perusahaan yaitu sejarah perusahaan, 

struktur organisasi dan data penjualan dari tahun 2014-2015. Sedangkan data 

sekunder diperoleh penulis dari buku-buku tentang pemasaran dan skripsi yang 

sudah dipublikasi. Penelitian ini menggunakan metode kuantitatif dalam 

mengukur skala numerik (angka) untuk melakukan perhitungan dan mendapatkan 

kesimpulan yang akurat. Juga menggunakan metode kualitatif untuk 

mengklasifikasikan angka dalam bentuk kategori. Hasil yang diperoleh dari 

perhitungan keseluruhan koefisien korelasi sebetulnya memiliki pengaruh positif 

baik itu positif kuat, sedang, maupun lemah. Namun sebaiknya, produk yang 

memiliki koefisien korelasi positif yang kuat harus tetap dipertahankan dan pada 

produk yang memiliki koefisien korelasi positif sedang dan lemah harus lebih 

ditingkatkan lagi agar volume penjualan juga dapat meningkat. 

 

 

Kata Kunci: Pengaruh Harga, Volume Penjualan 
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ABSTRACT 

 

 

This research aims to know the influence of price toward the furniture sales 

volume in CV Amami Prima Putra Palembang. The benefits of this research is to 

analyze the influence of price toward the sales volume so the product can be 

produced in high demand from the quality and the price side so that it can increase 

the profits of the company. The data that used in the study was obtained from 

primary data such as company history, organizational structure and sales data 

from the 2014-2015. While secondary data obtained from the authors of 

marketing books and new directives which are already published. These studies 

use quantitative methods in measuring the numerical scale (digits) to do the 

calculation and get an accurate conclusion. Qualitative methods are also used to 

classify the numbers in the form of a category. The results obtained from the 

calculation of the correlation coefficient is actually overall have a strong positive 

influence, medium, or weak. But instead, a product that has a strong positive 

correlation coefficients should be retained and on products which have a medium 

and weak positive correlation coefficient should be further improved so volume of 

sales may also increase. 

 

 

Keywords: The Influence of Price, Sale Volume. 
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