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ABSTRAK 

 

Laporan akhir ini meneliti peramalan penjualan pada Rumah Makan Ayam Bakar 

Soponyono Perumnas Sako Palembang Dengan Menggunakan Analisis Trend.  Hal 

ini ditemukan bahwa perusahaan belum pernah melakukan peramalan penjualan 

dan tidak mengetahui metode apa yang paling tepat digunakan untuk melakukan 

peramalan penjualan.  Data diolah dengan menggunakan Metode Least Square, 

Moment, dan Kuadratik kemudian dihitung tingkat kesalahan terkecil dari metode 

tersebut  dengan menggunakan Standar Kesalahan Forecasting (SKF). Menurut 

dari hasil, penulis menemukan bahwa terjadi perkembangan penjualan pada Metode 

Least Square dan Moment pada tahun 2013 ke 2014 sebesar 0,63% dan dari tahun 

2014 ke 2015 sebesar 0,64%. Sedangkan pada metode Kuadratik terjadi penurunan 

penjualan dari tahun 2013 ke 2014 sebesar -2,12% dan dari tahun 2014 ke 2015 

sebesar -5,93%.  Berdasarkan perhitungan dari ketiga metode Least Square, 

Moment, dan Kuadratik Kemudian dihitung tingkat kesalahan terkecil dengan 

Standar Kesalahan Forecasting (SKF). Standar Kesalahan Forecasting (SKF) 

terkecil terdapat pada Metode Least Square dan Moment sebesar 159,82 

dibandingan dengan Metode Kuadratik sebesar 8116,62. Dalam hal ini, Rumah 

Makan Ayam Bakar Soponyono Perumnas Sako Palembang dipandang perlu 

melakukan peramalan penjualan untuk memenuhi kebutuhan konsumen dan 

meminimalisir kesalahan dalam penjualan. Sebaiknya Rumah Makan Ayam Bakar 

Soponyono menggunakan Metode Least Square karena penghitungannya lebih 

mudah dan sederhana daripada Metode Moment. 

 

kata kunci: peramalan penjualan, standar kesalahan forecasting  



ABSTRACT 

 

This final report examines the sales forecasting Rumah Makan Ayam Bakar 

Soponyono Perumnas Sako Palembang Using Trend Analysis. It is found that the 

company had never done sales forecasting and do not know what is the most 

appropriate method is used to perform sales forecasting. Data were processed using 

Least Square Method, Moment, and Quadratic then calculated the smallest error 

rate of the method using the Standard Error Forecasting (SKF). According to the 

results, the authors found that there was sales growth at Least Square method and 

Moment in the year 2013 to 2014 amounted to 0.63% and from 2014 to 2015 

amounted to 0.64%.  While the method Quadratic decline in sales from 2013 to 

2014 amounted to -2.12% and from 2014 to 2015 amounted to -5.93%. Based on 

the calculation of the three methods Least Square, Moment, and Quadratic then 

calculated the smallest error rate with Standard Errors Forecasting (SKF). 

Forecasting Errors standard (SKF), the smallest found on Least Square method and 

Moment of 159.82 compared with Quadratic Method of 8116.62. In this case, 

Rumah Makan Ayam Bakar Soponyono Perumnas Sako Palembang is necessary to 

forecast sales to meet consumer needs and minimize errors in sales. Rumah Makan 

Ayam Bakar Soponyono should using Least Square method because the calculation 

is easier and simpler than the Moment Method. 

 

keyword: sales forecasting, standard forecasting error  
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