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ABSTRAK

Tujuan penelitian ini untuk mengetahui jumlah produk souvenir dalam rupiah dan
unit agar tercapainyatitik Break Even Point (BEP), dan untuk mengetahui berapa
unit yang diproduksi sehingga mencapai laba yang diinginkan serta untuk
mengetahui berapatingkat harga yang tepat untuk mengoptimalkan laba pada Toko
Souvenir Citra 19 Ili Palembang. Data yang digunakan adalah data primer dan
sekunder berupalaporan keuangan Toko Souvenir Citra19 Ilir Palembang dan hasil
perhitungan penulis dari perhitungan Break Even Point (BEP). Pendlitian ini
menggunakan jenis penelitian kuantitatif dengan metode analisis deskriptif.
Penelitian ini dilakukan karenapihak Toko Souvenir Citra19 Ilir Palembang belum
menerapkan pehitungan break even point dalam menentukan jumlah penjualan dan
laba dan dari hasil perhitungan tersebut maka pemiliki Toko Souvenir Citra 19 Ilir
harus menerapkan pehitungan break even point sehingga dapat mengetahui jumlah
penjualan yang dicapai padatitik impas.

Kata kunci: Titik Impas (break even point), Laba, Harga



ABSTRACT

The purpose of this research is how to know the amount of souvenir product in
rupiah and unit in order to reach the point of Break Even Point (BEP), and how to
know how many units are produced to achieve the desired profit and to find out
how the right price level to optimize profit in Souvenir Shop Citra 19 Ilir
Palembang. The data that used are primary and secondary data in financial
statements of Souvenir Shop Citra 19 Ilir Palembang and the author is calculation
of the calculation of Break Even Point (BEP). This research uses quantitative
research with descriptive analysis method. This research is done because the
Souvenir Shop Citra 19 Ilir Palembang has not applied the counting of break even
point to determining the amount of sales and profit and based the cal cul ation result
the owner of Souvenir Shop Citra 19 Ilir must apply the counting of break even
point so that They can know the amount of sales are reached at Break Even Point.

Keywords: Break Even Point (BEP), Profit, Price
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