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ANALISIS BREAK EVEN POINT (BEP) TERHADAP PENJUALAN JASA
SEWA KAMAR PADA MAJESTIC HOTEL PALEMBANG

Miwa Muspida
Jurusan Administrasi Bisnis, Program Studi Manajemen Bisnis,

Politeknik Negeri Sriwijaya

ABSTRAK
Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui jumlah penjualan minimum baik
dalam rupiah penjualan maupun dari unti penjualan.  Penelitian ini dilakukan pada
Majestic Hotel Palembang dimana di hotel tersebut terdapat 2 jenis kamar yaitu
delux dan standar dengan periode penelitian yaitu tahun 2012-2016.  Perhitungan
tersebut diperoleh dari hasil wawancara dan pengamatan dan dianalisis
menggunakan metode kualitatif dan kuantitatif.  Berdasarkan analisis Break Even
Point (BEP) tiap tahun nya yaitu periode 5 tahun terakhir Majestic Hotel
Palembang selalu berada di atas titik impas (Break Even Point) dimana
perusahaan mengalami keuntungan. Sehingga perusaan diharapkan tetap
mempertahankan penjualan yang ada dan terus meningkatkan fasilitas Hotel agar
penjualan meningkat. Analisis break even point ini dapat digunakan perusahaan
untuk mengetahui jumlah penjualan minimum yang dilakukan oleh perusahaan.

Kata kunci: Titik Impas (Break Even Point), Biaya Tetap, Biaya Variabel



xi

ANALISIS BREAK EVEN POINT (BEP) TERHADAP PENJUALAN JASA
SEWA KAMAR PADA MAJESTIC HOTEL PALEMBANG

Miwa Muspida
Jurusan Administrasi Bisnis, Program Studi Manajemen Bisnis,

Politeknik Negeri Sriwijaya

ABSTRACT

The aim of this research is to know amount Minimum sales and clasification fix
cost and variable cost. This research at Majestic Hotel Palembang where in the
hotel there are have 2 types of rooms delux and standard this research during the
last 5 years starting from 2012 to 2016. The calculation is obtained from
interviews and observations and analyzed using qualitative and quantitative
methods. From the analysis results Break Even Point (BEP) during last 5 years
Majestic Hotel Palembang always reach Break Even Point (BEP) so Majestic
Hotel Palembang is experiencing the profil from 2012 unitl 2016. Majestic Hotel
Palembang has to mantain sales by improving the quality of rooms and facilities
of the Hotel. Break even point analysis can be used by the company to know the
minimum amount of sales for the company.

Keywords: Break Even Point (BEP), fix cost, variabel cost
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