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ABSTRAK

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui peran biaya promosi dalam
meningkatkan volume penjualan pada Toko Adel Aksesoris Palembang.
Berdasarkan data yang diperoleh dengan menggunakan metode pengumpulan data
melalui wawancara, studi pustaka, dan data sekunder lainnya yang diperoleh dari
Toko Adel Aksesoris Palembang. Toko Adel Aksesoris Palembang telah
melakukan promosi iklan melalui media sosial yaitu Facebook. Pada Laporan
Akhir ini, penulis tidak hanya membahas promosi yang ada pada Toko Adel
Aksesoris Palembang, namun juga membahas tentang persentase penjualan,
hubungan biaya promosi dan volume penjualan, biaya promosi yang sesuai untuk
mencapai target penjualan, ramalan penjualan untuk lima tahun kedepan dan
ramalan biaya promosi yang akan datang. Alat analisis yang digunakan dalam
penulisan Laporan Akhir ini adalah dengan menggunakan rumus Koefisien
Korelasi, dan rumus Least Square. Berdasarkan hasil perhitungan pada Laporan
Akhir ini didapat hubungan yang kuat dan bersifat positif antara biaya promosi
dan volume penjualan, yaitu sebesar 93 persen.

Kata kunci: Promosi, Biaya Promosi, Volume Penjualan.



ABSTRACT

The purpose of this study is to determine the role of promotional costs in
increasing the volume of sales at Adel Accessories Palembang. Based of the data
obtained by using data collction methods through interviews, literature study, and
other secondary data obtained from the Adel Accessories Palembang. Store Adel
Accessories Palembang has done the promotion of advertising through social
media that is Facebook. In this final report, the author not only the existing
promotions on Adel Accessories Palembang, but also discusses the percentage of
sales, relationship promotion costs oppropriate to achieve sales targets, sales
forecast fot next 5 years and forecast costs upcoming promotions. The analytical
tool used in writing this final report is to use formula coefficient correlation, and
the least square formula. Based on the results of calculations in this final report
obtained a strong and positive relationship between promotional costs and sales
volume, which amounted to 93 percent.

Key word: Promotion, Promotion Costs, Sales Volume.
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