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ABSTRAK

Penyusunan Anggaran Penjualan sebagai Alat Perencanaan penjualan pada
Pabrik Kecap Kedelai Utama Palembang

Dedi Sanjaya 2014, (xiv + 49 halaman)

Email : dedi_akuntansi@ymail.com

Pabrik Kecap Kedelai Utama Palembang merupakan perusahaan yang bergerak
dalam bidang penjualan kecap. Untuk mendapatkan data perusahaan, penulis
menggunakan metode pengumpulan data antara lain wawancara, observasi,
dokumentasi, dan riset kepustakaan yang berhubungan dengan permasalahan yang
terjadi. Beberapa data dan literatur yang diperoleh dijadikan dasar oleh penulis
untuk melakukan prediksi (peramalan) penjualan dan penyusunan anggaran
penjualan. Dari hasil analisis yang dilakukan, penulis dapat menyimpulkan bahwa
perusahaan belum dapat membuat prediksi (peramalan) mengenai rencana
penjualan, sehingga perusahaan belum mengetahui prediksi (peramalan) pada
periode yang akan datang. Perusahaan juga belum melakukan penyusunan
anggaran penjualan sebagai perencanaan laba. Hal ini membuat perusahaan belum
mengetahui bahwa dari penyusunan anggaran penjualan dapat dilihat seberapa
besar laba yang akan didapat pada periode yang akan datang. Penulis juga
memberikan saran agar perusahaan mempertimbangkan untuk menggunakan
metode parabola kuadrat dalam prediksi (peramalan) penjualan dan penyusunan
anggaran penjualan, kemudian dibuat standar kesalahan peramalan untuk melihat
seberapa kecil tingkat kesalahan tersebut. Dengan menggunakan metode ini
perusahaan dapat melihat berapa besar laba yang akan diperoleh pada periode
yang akan datang, serta untuk mengoptimalkan laba perusahaan.

KataKunci:Prediksi (Peramalan) Penjualan, Penyusunan Anggaran Penjualan



ABSTRACT

Budgeting for Profit Planning Tool Sales in Pabrik Kecap Kedelai Utama
Palembang

Dedi Sanjaya 2014, (xiv + 49 pages)

Ema|I ded| akuntan3|@ymallcom

computers prlnters and ink. Based on data and information obtained, it is known
that the company has not made any predictions (forecasts) of sales and the
company has not made any sales budgeting that can be used as a planning tool in
the company. Some of the obtained data and literature relied upon by the writer to
make predictions (forecasts) of sales and sales budgeting. From the results of the
analysis, the authors can conclude that the company has not been able to make
predictions (forecasts) about the proposed sale, so the company did not know
about the prediction (forecasting) of future periods. The company also has not
made any sales budgeting as planning gain. This makes the company did not know
that from the preparation of sales budget can be seen how much profit will be
obtained in future periods. The author also gives advice to companies considering
using the quadratic parabola method in the prediction (forecasting) sales and
sales budgeting, forecasting errors and then set a standard to see how small the
margin of error. By using this method, companies can see how much profit to be
gained in future periods, as well as to optimize profits

Keywords: Prediction (Forcasting) Sales, Sales Budgeting
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