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ABSTRACT 

 

 

This final report aims to figure out multi level marketing system at PT Melia Sehat 

Sejahterah in marketing the product as well as the member recruitment system at 

PT Melia Sehat Sejahtera.  In writing this report, the author collected data 

through process of field research in the form of interview and literatue study.  

Data used in this report were primary and secondary data.  The analyzed datra 

was qualitiative data transformed into number. Based on the obtained data, the 

author figured out several problems such as perception of society that multi level 

marketing system performed by PT Melia isn’t good because lots of society 

haven’t realized how multi level marketing system at PT Melia Sehat Sejahtera in 

recruitinmg new member.  The author suggest that company should always be 

consistent and market good  herbal products  for society as well as warn each 

member to learn and fix the old way in recruiting member.  The members should 

always find new knowledge by always being present in training activities held by 

the company to prevent bad things happening in running the task as member 

which causes bad judgment of  society on the iamage of company. 

KeyWords:  Multi Levcel Marketing, Member Recruitment 
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ABSTRAK 

Laporan akhir ini bertujuan untuk mengetahui system multi level marketing yang 

dilakukan PT Melia Sehat Sejahtera dalam memasarkan produk serta cara 

perekrutan member pada PT Melia Sehat Sejahtera.  Dalam penulisan laporan 

akhir ini, penulis mengumpulkan data melalui proses riset lapangan berupa 

wawancara dan riset kepustakaan.  Data yang digunakan merupakan data primer 

dan data sekunder.  Data yang dianalisis adalah data kualitatif yang diangkakan.  

Berdasarkan data yang diperoleh, penulis menemukan beberapa permasalahan 

yaitu anggapan masyarakat bahwa system multi level marketing yang dilakukan 

PT Melia Sehat Sejahjtera tidak baik karena banyak maxyarakat belum 

memahami bagaimana system multi level marketing pada PT Melia Sehat 

Sejahtera.  Hal tersebut menjadi suatu penghalang bagi PT Melia Sehat Sejahtera 

dalam merekrut member baru.  Penulis menyarankan bahwa sebaiknya perusahaan 

harus selalu konsisten dan selalu memasarkan produk-produk herbal yang baik 

untuk kalangang masyarakat serta memberikan peringatan bagi tiap-tiap member 

untuk belajar dan memperbaiki cara lama dalam merekrut  member.  Para member 

sebaiknya selalu menambahj wawasan baru dengan selalu hadir dalam kegiatan 

training yang diadakan perusahaan sehingga dalam menjalankan tugas sebagai 

member tidak terjadi hal yang tidak diinginkan yang menyebabkan penilaian 

buruk masyarakat terhadap citra perusahaan. 

Kata kunci: Multi Level Marketing, Perekrutan Member 
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