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MOTTO: 

“Ya Allah, tidak ada kemudahan kecuali yang engkau buat mudah, dan 

engkau menciptakan kesedihan yang jika engkau berkehendak dapat 

pula menjadi mudah”. 

(H.R. Ibnu Hiban) 

“Sesungguhnya bersama kesulitan itu ada kemudahan. Sesungguhnya 

bersama kesulitan itu ada kemudahan”. 

(Q.S. Al-Insyirah: 5-6) 

“Berbuat baiklah maka semua hal yang baik akan menghampiri dirimu. 

Berdo’alah maka Allah Swt senantiasa akan menolongmu”. 

(Penulis) 
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ABSTRAK 

 

ANALISIS ANGGARAN PENJUALAN ATAS REALISASI PENJUALAN 

TIGA JENIS PUPUK PADA PT.PERTANI (PERSERO) WILAYAH 

SUMATERA BAGIAN SELATAN 

Nita Purwitasari, 2017 ( xiii + 94 Halaman) 

Email: nitaps97@gmail.com 

Jurusan Akuntansi Politeknik Negeri Sriwijaya 

 

PT. Pertani (Persero) di Wilayah Sumatera Bagian Selatan adalah perusahaan 

bergerak dalam bidang usaha yang berhubungan dengan sektor pertanian. 

Perusahaan ini berlokasi di Jalan Mayor Salim Batubara No. 45 Palembang. 

Laporan ini membahas tentang permasalahan perencanaan penyusunan dan 

realisasi anggaran yang terjadi pada perusahaan dalam kegiatan penjualan. 

Laporan ini betujuan untuk menganalisis anggaran penjualan yang disusun oleh 

perusahaan apakah sudah sesuai atau terjadi penyimpangan dalam realisasinya. 

Penulis menggunakan data yang didapat dari perusahaan yaitu data anggaran dan 

realisasi tahun 2014, 2015 dan 2016. Dalam menyusun anggaran penjualan 

perusahaan menggunakan metode top down, namun metode tersebut tidak dapat 

menjadi alat ukur dan alat kontrol yang tepat bagi aktivitas perusahaan. Dan 

perusahaan belum melakukan analisis terhadap penyimpangan yang terjadi antara 

anggaran dan realisasi penjualan. Berdasarkan analisis, penulis memberikan saran 

agar perusahaan melakukan teknik penaksiran seperti metode least square, 

moment dan kuadrat agar realisasi kerja dapat mencapai target anggaran penjualan 

yang telah ditetapkan. Serta agar lebih maksimal harus ada analisis lebih lanjut 

penyimpangan yang terjadi antara anggaran dan realisasi penjualannya, agar 

perusahaan dapat mengetahui penyebab penyimpangan dan sebagai bahan 

pertimbangan untuk menyusun anggaran tahun berikutnya. 

Kata kunci: Anggaran Penjualan, Realisasi Penjualan, PT. Pertani (Persero) di  

 Wilayah Sumatera Bagian Selatan 
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ABSTRACT 

 

ANALYSIS OF SALES BUDGETING ON SALES REALIZATION OF 

THREE TYPES OF FERTILIZER AT PT.PERTANI (PERSERO) IN SOUTH 

SUMATERA 

Nita Purwitasari, 2017 ( xiii + 94 Pages ) 

Email: nitaps97@gmail.com 

Accounting Department at The State Polytechnic of Sriwijaya 

 

PT.Pertani (Persero) in South Sumatera is a company engaged in business related 

to the agricultural sector. The company is located at StreetMayor Salim Batubara 

No.45 Palembang. This report discusses the issue of planning the preparation and 

realization of the budget that occurs in the company in sales activities. This report 

aims to analyze the sales budget prepared by the company whether it is 

appropriate or there are deviations in the realization. The author uses the data 

obtained from the company that is budget data and the realization of 2014, 2015 

and 2016. In preparing the company's sales budget using top-down method, but 

the method can’t be the right measuring tool and control tool for company 

activity. And the company has not analyzed the deviations between budget and 

sales realization. Based on the analysis, the authors provide suggestions for 

companies to perform assessment techniques such as least square method, 

moment and squares for the realization of work can achieve the target sales 

budget that has been set. And to be more leverage there should be further analysis 

of deviations that occur between the budget and the realization of sales, so that 

companies can know the cause of irregularities and as a consideration for 

preparing the budget next year. 

Key words : Sales Budgeting, Sales Realization, PT.Pertani (Persero) in South 

Sumatera 
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